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PICO ADVISER GROUP

Nuova convezione per gli associati
Unindustria Bologna grazie all’espe-
rienza del broker di assicurazioni bo-
lognese Pico Adviser Group, societa
da che quasi vent'anni si pone sul
mercato come “finestra” costante-
mente informata ed aggiornata sui
prodotti, sulle soluzioni operative e
sulle novita dal mondo assicurativo,
utili alla piccola e media impresa.
“Soluzioni annuali per obbiettivo” e
“Servizi da offrire e non polizze da
vendere”, sono i punti saldi per Pico
Adviser Group, che crede nella con-
sulenza come un valore che precede

Massimo Cerchi, responsabile marketing (a
sinistra), e Mariogiovanni Puviani, fondato-
re e presidente di Pico Adviser Group (a
destra)

e prescinde sempre dal costo della
polizza, perché a fronte di un proble-
ma assicurativo di qualsiasi natura
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non esiste mai un’unica soluzione.
“Siamo molto grati ad Unindustria
Bologna — afferma Massimo Cerchi,
Responsabile Marketing di Pico Ad-
viser Group - che ci ha recentemen-
te concesso 1'opportunita di offrire la
nostra esperienza agli associati trami-
te una convenzione specifica. Essere
correttamente informati sulle tipolo-
gie di rischio a cui le aziende sono
assoggettate risulta sempre molto
difficile. Il nostro lavoro & quello di
consigliare i nostri clienti percorren-
do insieme a loro la strada per co-
struire soluzioni efficaci per tutelare
il patrimonio aziendale. In particola-
re — continua Massimo Cerchi — Pi-
co Adviser & da sempre specializzato
nelle coperture assicurative derivanti
dai rischi di mancato pagamento,
cioe l'assicurazione del credito com-
merciale. Siamo certi di poter offrire
agli associati Unindustria preziose
indicazioni unitamente alle possibili
soluzioni perché & sempre piu diffi-
coltoso valutare correttamente i ri-
schi connessi alle dilazioni di paga-
mento, in particolare per le vendite
export.”

Secondo Mariogiovanni Puviani,
Presidente di Pico Adviser Group,
molte aziende sottovalutano incon-
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sapevolmente 1'aspetto prioritario di
analizzare preventivamente quali ri-
schi possono ledere la propria soli-
dita finanziaria. “Le coperture assicu-
rative — sostiene Puviani — dovreb-
bero essere affrontate alla stessa stre-
gua delle altre problematiche azien-
dali, cioe¢ non solo avvalendosi di
professionisti specializzati, ma di pro-
fessionisti che lavorano esclusiva-
mente negli interessi dell’azienda,
come appunto il broker che & un
consulente indipendente, che non
rappresenta nessuna compagnia di
assicurazioni e che lavora nell’inte-
resse del proprio cliente. Fra 1'altro la
remunerazione della consulenza da
parte del cliente al broker ne certifi-
ca proprio la sua indipendenza”.

La nuova convenzione & disponibile
sul sito Unindustria, nell’area riser-
vata agli associati.
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